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¿Cómo organizar el tiempo entre negocio y trabajo? ¿en que enfocarse?
¿Qué material usar en cada etapa?

El caso de Julia

Está casada y tiene un hijo de 5 años.

Su sueldo es de us$ _________

Su horario entre transporte y horas en la oficina es de
____________________

El tiempo con el que cuenta por día para su proyecto es _________
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Veamos los puntos clave:

#1. La idea

¿Qué se supone que debería hacer Julia con respecto a esto?

 _____________________________________________________________
 _____________________________________________________________
 _____________________________________________________________
 _____________________________________________________________
 _____________________________________________________________

Todo esto que “debería hacer” suma un total de us$__________________
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Y requiere una cantidad de horas: __________________

Con su tiempo disponible, llegar a su IDEA de negocio por este camino, le
tomaría ______________________

#2. Darle forma al Negocio

¿Qué se supone que tiene que hacer Julia con respecto a esto?

• _____________________________________________________________

• _____________________________________________________________

• _____________________________________________________________
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• _____________________________________________________________

• _____________________________________________________________

Todo esto que “debería hacer” suma un total de us$__________________

Y requiere una cantidad de horas: __________________

Con su tiempo disponible, llegar darle forma a su negocio por este camino,
le tomaría ___________ meses.
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#3. Salir a vender

¿Qué se supone que tiene que hacer Julia con respecto a esto?

• _____________________________________________________________

• _____________________________________________________________

• _____________________________________________________________

• _____________________________________________________________

• _____________________________________________________________

Todo esto que “debería hacer” suma un total de us$__________________
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Y requiere una cantidad de horas: __________________

Con su tiempo disponible, llegar darle forma a su negocio por este camino,
le tomaría ___________ meses.

Este es el modelo que vemos normalmente en los diarios, las noticias y las
capacitaciones dadas por personas que no son emprendedores reales.
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Ahora veamos un modelo que sí funciona
El que le permitió a Julia y a muchos más renunciar a su trabajo en 1 año y
2 meses.

Lo primero que tenemos que hacer es dejar ir todas las ideas y
preconceptos que tenemos sobre emprender y quedarnos con una idea
simple:
__________________________________________________________________
___________________________________________
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#1. La idea

En realidad, Julia sólo necesitó 2 cosas:

 _________________________________________________________
 _________________________________________________________

Esto le costó solamente:

Y pudo hacerlo en ___________ semanas.
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#2. Darle forma al negocio

Se enfocó en
__________________________________________________________________
____________________________________________________

Para eso, hizo el “Proyecto ________”

Que consiste en:
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Así, obtuvo 3 beneficios clave:

 _________________________________________________________
 _________________________________________________________
 _________________________________________________________

Esto le costó solamente:

Y pudo hacerlo en ___________ semanas.

Julia detectó una necesidad clara:
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#3. Salir a vender

El tiempo que le dedicó a esto fue________________________________

Y su estrategia de ventas consistió en:
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En las primeras 2 semanas de llamadas surgieron 3 clientes. No
interesados: clientes.

Personas que querían pagar por la oferta.

2 semanas para llegar a la idea. Un mes y medio para validar y dar forma a
la solución. 2 meses de imprevistos… y aun así tenía 3 clientes pagándole
en menos de 6 meses.

Julia trabajaba por U$ 1.200 cada mes.

Eso quiere decir 5 U$/hora.
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Cada uno de estos clientes contrato un paquete que le tomaba 5 horas
realizar, y lo contrato a 50 U$... o sea que ya había logrado duplicar el valor
de su hora por dos

Y en este momento el campo de gravedad empezó a quebrarse 
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